
誕生！！
ファッション/アパレル業界における新興～大手総合アパレルまで、300ブランド・
6,000を超える店舗が利用するPOSCM。長年培った実績と、お客様のノウハウを凝
縮・洗練し、新しく生まれ変わりました。

次世代型 店舗・本部情報システム

POSCM NEO

※ 導入実績 (2009年3月現在）

リアルタイムに磨きをかけたPOSCM が
あなたのブランドの扉をあける。

®

インターネットがインフラのひとつとして我々の生活に欠かせないものになった現在、イ

ンターネット上でのリアルタイムPOSの威力は、ますます大きくなってきています。それ

は、店舗・本部・物流の全ての情報をリアルタイムに一元管理することにより、消費者から

店舗、店舗から本部、本部から物流・生産までの距離感を限りなくZEROに近づけることに

あります。

つまり、時間・場所に左右されることなくリアルタイムに情報が共有でき、必要な情報を抽

出できるようになったことで、店舗での判断、店舗指導、生産指示、出荷指示などをいつ・

どこからでも瞬時に指示・実行することを可能にしました。そして機会損失することなく消

費者への販促活動を実施することができます。競合他社よりも早くかつ正確な情報を把

握し、競合他社よりも早く次の手を打つことができる!

あなたのブランドは確実に一歩リードすることができます。

（ポスカム  ネオ）



カタログ記載内容2009年3月現在

開発元

株式会社ウェブベース

お問い合せは

INTERNET

POSCM NEO データベース

経営者路面／直営店

工 場インショップ店
（ノートPC）

仕入先／商社SV
（モバイルPC） 物 流／倉庫本 部

（営業・企画・MD）

〒560-0032  大阪府豊中市蛍池東町2-2-18
TEL:06-6849-8081  FAX:06-6849-8029

POSCM NEO

※ POSCM NEO 操作画面イメージ
※ 画面イメージは予告なく変更する場合があります

※ 各機能については予告なく変更する場合があります。

DATA

■ 在庫照会（マトリックス）　■ 他店在庫照会　■ 在庫表（ブランド別／アイテム別／品番別／商品別）　■ 商品受払表　■ 入庫予定表　■ 入出庫実績表

POS
■ 開局処理　■ 売上登録　■ 売上返品　■ 免税登録　■ 取置登録　■ 中間点検　■ レジ入出金登録　■ 閉局処理　■ POS設定　■ 総額表示

店舗機能

■ 売上日報 　■ 店舗別売上日計表 　■ 総売上日報 　■ 売上集計レポート（ブランド別／アイテム別／商品別）　■ 売上週次レポート（店舗別／アイテム別／品番別）

■ 会員登録   

■ 売上ベスト　■ セット販売ベスト１０　■ 担当者別売上実績表　■ 時間帯別売上レポート　■ 店舗別金種集計表　■ 取引合計レポート
■ 日次点検データ閲覧 　■ レシートデータ閲覧 　■ 売価変更照会 　■ 取り置き受付一覧

データ閲覧
（分析機能）

DATA

POS ■ 移動出庫（HT可能）　■ 入庫検品（明細・伝票）　■ 発注外仕入／返品　■ その他払出登録　■ 棚卸処理（HT可能）店舗機能

データ閲覧

■ 購買履歴検索DATA

在庫管理機能

販売管理機能一覧

顧客管理機能

■ マスタ取り込み　■ 復旧登録　■ 売価一括変更 

■ 棚卸リスト　■ 棚卸確定状況一覧表　■ 在庫マスタ検索　■ 商品マスタ検索

POS 店舗機能

データ閲覧

ポスカム・ネオ アパレル向け

適用業種

POSCM NEO の特長 

● 店舗機器に大切な情報が残らないため、情報漏洩の防止やトラブル時の迅速な復旧が可能です。

● 利用者権限設定により、独自の機能選択や情報開示のセキュリティ設定が可能です。

● バージョンアップ機能を装備。常に最新バージョンでの利用が可能です。　（※ノンカスタマイズ版に限ります）

● POSCM専用ヘルプデスクにより、365日の安心サポートが可能です。

● 一店舗内に複数のPOSを設置する場合でもストアコンピュータ（店舗サーバ）は不要です。

● ADSL以上のインターネット環境があれば運用可能です。

● 専用のハードウェアに依存しない統一したオペレーションが可能。 店舗形態（路面・百貨／SC／FB）に
　 合わせた機器の選択が可能です。

紳士・婦人・子供服、インナーウェア、スポーツウェア、靴、カバン、メガネ、時計、インポート、ファッション雑貨など

POSCM NEO の導入効果 

ムダな在庫は置かない、入れない、作らない！

棚卸差損率の減少！

商品回転率・プロパー消化率のアップ！

店舗業務の負荷軽減！

迅速な意思決定！

リアルタイムに在庫が把握できるため、店舗投入量を抑えることができ、過剰
在庫の削減と売れる商品の欠品をなくすことによる売上のアップへ貢献します。

投入量が適正になるので、店舗での付帯業務の減少と棚卸制度アップによる
差損率の大幅な減少へ。

リアルタイムに店舗のトレンド（売上、在庫）を共有することで販売機会損失
を防ぐことができます。

毎日の閉店後のデータ送信が無くなり、閉店後の負荷（残業）が大幅に削減
できます。また、リアルタイムにデータが集計できるので、店舗での集計・報告
業務からも解放されます。

過去の集計データだけでなく今現在の情報を本部・バイヤー・店舗・物流・企画・
MD...で共有（閲覧）できるので迅速な意思決定が実現できます。

機　能

http://www.web-base.co.jp


